
Vårens salgsdugnad har startet

Tips: En familie på 4 bruker i snitt 8 sekker toalettpapir + 3 sekker tørkepapir i året.

1. Registrer deg med Gruppekoden du får tilsendt fra klubben/laget:
https://www.dugnaden.no/minesider/FOGESI

2.   Fyll inn dine kontaktopplysninger. En personlig link kommer til å bli sendt til deg på mail/sms. 
3. Del linken/webshopen du så får tilsendt  på facebook, instagram, mail eller sms så kjøper dine

kunder produktene sine direkte av deg. Du får melding hver gang det er gjort et kjøp.
4.   Du skal også bruke linken til å registrere og kjøpe de produktene du selger i tillegg til webshopen.
5.  Hentested-/tid: Ny parkeringsplass på Flint(Skramstad). Tirsdag 12/3 kl. 17.00-20.00

Varene må hentes denne dagen da vi ikke har kapasitet til lagring.

Flint Tønsberg Fotball

Flint Fotball har denne gangen valgt en salgsdugnad hvor dere kan 
kjøpe varer som vil gi en hyggelig fortjeneste til klubben. Målet er at hver spiller selger 
minimum 2 produkter fra produktmiksen. Her kan det virkelig lønne seg å gjøre en 
ekstra innsats: Alt utover kr. 500,- i fortjeneste pr. spiller vil tilfalle det enkelte laget, 
under forutsetning at alle spillerne på laget har nådd målet om å selge minst 
2 produkter. Papir gir 140,- i fortjeneste, sokker gir 75,- og øvrige gir 130,-.

I tillegg vil det jente- og  guttelaget som har flest produkter i snitt pr. spiller 
som selger få kr. 2.500,- til lagkassen.
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For deg som selger

Slik gjør du det:
1. Klikk på gruppekoden foran på arket.
2. Fyll inn dine kontaktopplysninger. Velg gjerne  

navnet på barnet.
3. Har du barn på flere lag velger du lag på nytt.
4. En personlig link kommer til å bli sendt til deg 

på mail/sms. Dette er din webshop som du kan 
dele på f.eks facebook, mail eller sms med 
venner og kjente. Du får også en QR kode som 
kundene kan skanne med kamera om du vil ta 
en runde i nabolaget f.eks.

5. Kundene kan da selv gå inn og kjøpe sine 
produkter direkte.

5.  Bestillinger du har fått i tillegg til webshopen       
legger du inn og kjøper selv. Husk å ta betalt av                          

disse kundene, f eks på Vipps. Husk også å kjøpe     
til eget bruk!
6.  Siste frist for kjøp er senest:

søndag 10.mars kl 24.00
Da stenger butikken og bestillingen blir sendt 
inn av din kontaktperson.

7.  Hent varene på avtalt sted og lever de ut til     
dine kunder.
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